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Indhold Det faglige indlzeg

En preaesentation skal veere som et teaterstykke, ingen scene
. ma veere overfladig. Dette kapitel handler om, hvordan
- Introduktion m du opbygger dit indleeg, hvad enten vi taler om et foredrag
pa 20 minutter eller et kursusforleb over flere dage. Vi tager
ogsa fat pa to emner, som interesserer de fleste undervisere

Fasthold tilh grernes opm 2rksomhed - dialogen og samspillet med en anden underviser.
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Aoyl Fraidé til faerdigt manuskript
Dette kapitel handler om, hvordan du kan fa fat i din

Opmarksomhedskurven egen kreativitet, inden du laegger for meget struktur ind
— fra start til slut i dit indleeg. Det handler ogsa om det talervenlige

manuskript. Kapitlet slutter med en introduktion til

Vi vil have dig til at lege - lege med din indledning, lege med Mind Map teknikken.
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dine indre kvaliteter. Det handler om dit mod.
Det handler om din fremtoning. Og sa handler det ikke

; : : : . mindst om din mentale tilstand.
3. Kapitel Argumentation i praksis Er de basale varktojer i orden, er det lettere at traede
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Den korte tale Omtalt litteratur
Der er mange situationer, der kalder pa en tale. Fa inspiration til
at tage ordet med sikkerhed ved savel den alvorlige som den fest- Indeks

lige anledning - og nar du er veert, ordstyrer eller toastmaster ved
et storre arrangement og skal praesentere de enkelte talere.
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